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DA OLTRE 34 ANNI LAVORIAMO
PER IL BENESSERE DEI NOSTRI
CLIENTIL.
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Medinova dal 1990 € azienda leader specializzata nella
vendita di strumentazione diagnostica e chirurgica e di
prodotti monouso in Oftalmologia e Medicina Estetica.

La passione per I'eccellenzq, il ben Medinova é certificata UNI EN ISO
fatto e l'etica fa si che la Medinova 9001.2015 e ISO 13485.2016

abbia tra i suoi clienti le maggiori

aziende sanitarie, cliniche e i migliori

professionisti tra oculisti,

optometristi, ottici, dermatologi,

medici estetici e chirurghi plastici a Con una visione chiara, un impegno
cui ’Azienda offre i migliori prodotti per I'innovazione e un team

sul mercato, soluzioni personalizzate eccezionale, siamo pronti a superare
e innovative, e un’assistenza sempre ogni sfida e a realizzare grandi cose.

competente ed efficiente.
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Sergio Pallotta
Amministratore Unico
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CRESCITA E SUCCESSO OTTENUTI DALLA
MEDINOVA SONO MERITO DEL SUO
AMMINISTRATORE SERGIO PALLOTTAE
DEGLI OTTIMI COLLABORATORI
FORTEMENTE MOTIVATI DALLA PASSIONE
PER IL PROPRIO LAVORO EIN COSTANTE

FORMAZIONE.

Un team di solida esperienza studiato
per diffondere le competenze
specialistiche e massimizzare la qualita
del servizio.

Lavoro di squadra e piena condivisione
degli obiettivi aziendali aggiungono al
modello organizzativo un valore
sostanziale, che il mercato percepisce ed
apprezza.

Flessibilita, costante disponibilita a fare,
a trovare la soluzione migliore, a stare
accanto ai clienti: un mix che consente di
trovare e identificare le soluzioni piu
adeguate per i propri clienti.

SERGIO PALLOTTA

amministratore unico

e presidente CIO

direttore
amministrativo

responsabile
assistenza &
logistica

Operation Research
Specialist

responsabile
amministrativo

responsabile vendite

Campania Campania/Molise

responsabile vendite

direttore commerciale

oftalmologia

responsabili
ufficio gare

responsabili
magazzino

responsabile
marketing

assistenza tecnica
estetica/oftalmologia

responsabile vendite
medicina estetica

responsabile vendite
Campania/Basilicata

agente/distributore



Medinova é tra i quattro soci fondatori
della CIO | Compagnia Italiana
Oftalmologica importatore in esclusiva
dei migliori e piu importanti marchi
commerciali nazionali ed internazionali
del settore.

Attraverso la CIO, che opera su tutto il
territorio nazionale, Medinova cura la
distribuzione di prodotti di eccellenza
per le regioni Campania, Molise,
Basilicata e Puglia.

La nostra presenza in queste aree ci
permette di offrire soluzioni
personalizzate e di alta qualita per
soddisfare le diverse esigenze dei nostri
clienti.

Siamo dedicati a soddisfare le esigenze
locali attraverso una rete di
distribuzione capillare e servizi
personalizzati.
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Nel corso degli ultimi anni, la nostra azienda ha
registrato una notevole crescita, dimostrando solidita
e capacita di adattamento in un mercato in continua
evoluzione. Questo successo ¢ il risultato di strategie
mirate, innovazione costante e un impegno collettivo

verso lI'eccellenza.

euro

3.769.546

In un contesto in cui al’laumento delle
patologie oftalmiche la ricerca
tecnologica riesce a rispondere con lo
sviluppo di sempre nuove procedure,
Medinova riesce a mantenere i massimi
livelli di qualita offrendo una vasta
gamma di prodotti e strumentazione per
la prevenzione e la diagnosi delle
malattie dell’occhio sempre innovativi e
allavanguardia.

euro

4.841.419

‘\

In campo estetico, anno dopo anno
Medinova si impone sempre pil come
leader del settore, offreendo ai propri
clienti innovazioni tecnologiche ed
al’avanguardia.

I dati mostrano le performance
economiche raggiunte, confrontando i
risultati di 2 anni fiscali evidenziando la
crescita del nostro business.
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Organizzare workshop e meeting con i nostri partner
e un'attivita cruciale per consolidare relazioni,
condividere conoscenze e promuovere la
collaborazione. Ecco perché ci impegniamo a offrire
esperienze di alto livello in ogni incontro.

In Medinova, crediamo che il
successo dei nostri agenti sia
fondamentale per il successo
complessivo dell’'azienda.

E per questo motivo che abbiamo
sviluppato una vasta gamma di corsi
di formazione progettati per
soddisfare le esigenze di
professionisti di diversi settori e livelli
di esperienza.

}

Un'opportunita imperdibile per
migliorare le competenze,
approfondire le conoscenze e
raggiungere nuovi livelli di eccellenza
professionale.

Ogni corso viene organizzato e
realizzato con i nostri partner in
occasione di presentazione e
formazione di nuovi prodotti.

La conoscenza approfondita di un
prodotto € 'arma segreta per
conquistare la fiducia di un cliente.




ll GUARDIAMO AVANTI CON FIDUCIA,
PRONTI A SCRIVERE IL PROSSIMO
CAPITOLO DELLA NOSTRA
STORIA DI SUCCESSO. ”
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